MEDA) Diicosiic
- DAY

Conseil professionnel trichologique en salon

- Objectifs pumEr

. . Y journée en salon
Encourager la vente des traitements et attirer

" —E___ la clientele grace a un service de consultation et HORAIRES :

o diagnostic trichologique personnalisé effectué Deux créneaux horaires disponibles :

TRAITEMENTS MEDAVITA par des spécialistes en trichologie Medavita 9h00 — 13h00 ou 14h00 — 1800

FORMAT :
. Consultation et vente en salon
Cible
. . . NOMBRE DE PARTICIPANTS (MIN - MAX) :
Pour les salons qui veulent offrir un service de
Il est fondamental d’inviter de 18 a 25 clients

consultation exclusive et mettre en valeur le (chague diagnostic est effectué en 15/20 minutes
service de vente environ)

FORMATEURS :

1 conseiller en trichologie Medavita

& Contenus

e ' T » Méthode de diagnostic trichologique Medavita CONDITIONS PREALABLES :
- » Conseils de vente La gamme entiere de produits Medavita doit étre
en salon

» Formation du personnel salon

MATERIEL A EMPORTER :

Aucun

MATERIEL FOURNI :

Matériel Diagnostic Day
(affiche, carte invitation, fiche rendez-vous)

23




