
TECHNICAL 
DAY
Le coach en salon pour soutenir l’équipe à travers un 
plan de croissance personnalisé

D U R É E  :

½ journée en salon

H O R A I R E S  :

Deux créneaux horaires disponibles :
9h00 – 13h00 ou 14h00 – 18h00

L I E U  : 

Salon client Medavita

F O R M AT  : 

Consultation en salon
Présentation des lignes techniques ou de traitement 
Medavita demandées par le client.
Nous conseillons de faire trouver en salon 4 ou 5 
clientes modèles pour appliquer les traitements et/ou 
les colorations. Les modèles, avec les collaborateurs 
du salon, serviront à montrer les applications 
pratiques, elles seront donc sélectionnées sur la base 
des exigences

NOMBRE DE PARTICIPANTS (MIN - MAX) : 

Collaborateurs du salon + 4 ou 5 clientes modèles

F O R M AT E U R S  : 

1 conseiller technique Medavita

C O N D I T I O N S  PR É A L A B L E S  : 

Présence en salon de la gamme entière de produits 
Medavita. Connaissance des lignes Medavita

M AT E R I A L I  DA  PR E D I S P O R R E : 

Lignes produits Medavita présentes en salon

Objectifs
Élargir la connaissance concernant la théorie 
et la pratique des lignes Medavita à partir des 
traitements jusqu’aux références techniques avec 
des applications et des démonstrations réalisées 
directement en salon pour pouvoir profiter au 
mieux des propriétés des produits et des services 
Medavita

Cible
Pour les nouveaux salons start-up 100 % 
Medavita et/ou tout client ayant besoin d’une 
assistance technique et des détails de formation 
directement en salon

Contenus
»	Philosophie Medavita
»	Informations techniques et visuelles sur 
	 les produits
»	Formation concernant les services
»	Diagnostic technique et participatif
»	Rituels et techniques d’applications 
	 des références Medavita
»	Conseils d’utilisation et de vente

En salon

TECHNICAL
DAY

F O R M A T I O N  T E C H N I Q U E  C O U L E U R

F O R M A T I O N  T E C H N I Q U E  C O U L E U R

54 55


